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VISION

UCAM HiTech va a ser un referente nacio-
nal e internacional en el apoyo a pro-
yectos emprendedores innovadores en
salud, alimentacién y deporte aglutinando
su capacidad formativa e investigadora y
apalancandose en el tejido empresarial e
inversor regional y nacional.

OBJETIVO

Crear un ecosistema colaborativo de
investigacion, la innovacion y el empren-
dimiento en el que participen diferen-
tes actores (empresas, emprendedores,
investigadores, inversores, etc.).

Desarrollaremos un programa integral
de apoyo al emprendimiento UCAM
HiTech, que permita ayudar a proyec-
tos empresariales innovadores de las
areas de salud, deporte y alimentacion
que se encuentren en cualquier fase de
desarrollo, desde la ideacion y validacion
hasta la aceleracion y puesta en valor en
el mercado.

Servicios y programas
formativos para startups

Instalaciones y servicios de investigacion
Conexion con otros actores del ecosistema
Club Inversores

Talleres de Alto Impacto

Comunicacion

Actividades de networking

Fase 1

GO

Programas emprendimiento UCAM

De pre-incubacion que busca brindarte
todas las herramientas necesarias para
desarrollar tu modelo de negocio.

Fase 2
GROWTH

Fase Validacion + Incubacién

De validacion, atendiendo a la viabi-
lidad financiera, estudio de mercado
y MVP.

Fase 3

FLOW

Llamadas (calls) de inversién

De post-incubacion, en el que se realiza
un seguimiento de los resultados del
proyecto y se proponen mejoras.
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Club de
Inversores
UCAM HiTech
al servicio de
las startups
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Participar en iniciativas de open inno-
vation mediante la colaboracion con
corporates.

Apoyo de las empresas en los proce-
sos de validacion de producto/servi-
cio y mercado.

» Inversion de las empresas en los

proyectos.

Actividades de networking y forma-
cion de alto impacto en la que partici-
pen startups y corporates.
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Programas y Actividades

a desarrollar

Talleres Alto
miento, gestion,
alimentacion).

impacto
salud,

(emprendi-
deporte,

Go HiTech.

Growth HiTech.

Flow HiTech.
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Creacion Club Inversores y Call de
Inversion.

Networking y actividades de open inno-
vation empresas - emprendedores.

Seguimiento y mentorfas personalizadas.

Evento anual UCAM HiTech.



Cronograma 2021-2022

Dic En Feb Mar Abr May Jun Jul Ag Sep Oct Nov Dic

Scouting UCAM HiTech
Presentacion online/presencial del programa en principales incubadoras/CEEI"s
Visitas de empresas y emprendedores

Participacién en 4 - 5 eventos de emprendimiento

Captacion participantes primeros
programas

Programas formativos y talleres /Club de Inversores

6 Talleres de impacto
(Emprendedores de éxito, inversores, conferenciantes)

Flow HiTech (1 semana,
2 primer afio)

Go HiTech GROWTH HiTech (fase validacién) GROWTH HiTech (fase incubacion)
Go HiTech GROWTH HiTech (fase validacién)
Seguimiento y mentorfas personalizadas
Creacion del Club de Inversores Preparacion Call Inversion Calls de inversion
Comunicacion y Evento anual UCAM HiTech

Presencia en LinkedIN/Difusion UCAM HiTech + Captacion proyectos empresariales

Evento
cierre

Proyectos acelerados 1L £ 50 70
Y proyectos proyectos proyectos proyectos

Estrategia comunicacion - Presencia en los principales medios de comunicacion consumidos por el target objetivo



Programas formativos

Apoyo a proyectos emprendedores en su fase de lanzamiento, validacion vy
crecimiento. Apoyo a proyectos de investigacion para desarrollar iniciativas
empresariales vinculadas.

Objetivo: Acelerar 70 proyectos empresariales.

» Formacion en herramientas y metodo- > Formacion y mentorias para la conso- Programa GO HiTech
logla Lean Startup para el desarrollo de lidacion y crecimiento empresarial:
proyectos empresariales innovadores: + Apoyo en la busqueda de ayudas/
Ideacion, analisis de mercado vy financiacion/inversion. Apoyo a proyectos emprendedores en + Sesion 3: Andlisis de competidores y
competencia, definicion  modelo  Apoyo en el desarrollo de las areas su fase de lanzamiento. Apoyo a pro- posicionamiento.
negocio. de marketing, comercial y finanzas. yectos de investigacion para su enfoque + Sesion 41 Ventaja competitiva
- Metodologia Lean Startup para + Analisis estratégico vy desarrollo empresarial. diferencial.
el desarrollo y validacion de de palancas de consolidacion y (2 Ediciones, Marzo y Octubre). * Sesion 5: Propuesta de valor y dife-
proyectos. crecimiento. renciacion. Modelo de Negocio.
+ Formacion financiera para analisis Objetivo: 40 proyectos. * Sesion 6:Metodologia Lean Startup.
de viabilidad de proyectos. Proceso de validacion.
» 8 Talleres presencial y online de * Sesion 7: Pivotando. La iteracion en
» Formacion y mentorfas para la valida- La UCAM cuenta con 4 horas de duracion cada uno. A el plan de validacion.
cion técnica, cientifica y de mercado . desarrollar en un mes (2 sesiones + Sesion 8 Perspectiva financiera
de tu propuesta de negocio: una ampha oferta semanales). para analizar la viabilidad de tu
+ Desarrollo de prototipos de labora- tecnolégica de proyecto.
torio y pre-industriales. . o, » Contenidos:
+ Validacion cientifico-técnica. aphcaoon en salud, + Sesién 1. Ideacién y herramientas > Cada sesiéon tendrd una serie de
+ Prototipado. deporte y alimentacion para trabaja el pensamiento creativo. entregables que serviran para evaluar
+ Validacion de mercado. ’ + Sesion 2: Idea, identificacion y cuan- que 10 proyectos max pasan al pro-
+ Desarrollo de modelo de negocio. tificacion del mercado. grama Growth HiTech.
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Programa Growth HiTech

Apoyo a proyectos emprendedores en
su fase de investigacion, prototipado,
validacion técnica, de mercado y defini-
cion de modelo de negocio.

(2 Ediciones, Mayo y Noviembre).

Objetivo: 30 proyectos.

» Contenidos formativos (presencial y
onlme)
+ Bloque 1: Comunicacion y presen-
taciones (2 sesiones, 8h).

+ Bloque 2: Herramientas de mar-
keting orientadas a la validacion
(2 sesiones, 8h).

+ Bloque 3: Claves para enfocar las
primeras acciones comerciales
(dos sesiones, 8h).

+ Bloque 4: Andlisis econdmico finan-
ciero del proyecto. (2 sesiones, 8h).

+ Bloque 5: Patentes y modelos de
utilidad. (1 sesion presencial, 2h).

+ Bloque 6: Aspectos juridicos vy
pacto de socios (1 sesion presen-
cial, 2h).

+ Bloque 7: Equipos de alto rendi-
miento (1 sesion presencial, 2h).

La primera fase (validacion) tendra
una duracién de 3 meses vy partici-
paran 10 proyectos. Cada proyecto
tendra 10 h de mentorfas individua-
les + acceso a instalaciones UCAM
Hitech + contacto con empresas
del sector.

Los 5 mejores proyectos pasaran a
la segunda fase (incubacion), de 4
meses de duracién, en la que ten-
dran 12h mas de mentorias indi-
viduales + acceso a instalaciones
UCAM Hitech + contacto con empre-
sas del sector + participacion en el
programa Flow Hitech.

Seguimiento y mentorias
personalizadas

Acompafiamiento individualizado a los proyectos que ha pasado por el Flow Boot-
camp para apoyar en la ejecucion del plan de accién y su preparacion para los call

de inversion.

Objetivo: 30 proyectos.

» Programa permanente de acompafiamiento y mentorias.

» Cada proyecto participa durante 6-12 meses.

» Objetivo: seguimiento del proceso de desarrollo y maduracion de los proyectos
de cara a su entrada en call de inversion previsto para finales de septiembre.

Nota: Los proyectos que no lleguen con suficiente madurez a esta convocatoria podrds
acceder a la siguiente prevista para marzo de 2022.

Programa Flow HiTech

Apoyo a proyectos emprendedores en
su fase de consolidacion y crecimiento.
(2 Ediciones, Febreroy Mayo).

Objetivo: 20 proyectos.

» Captacion de proyectos en fase de
crecimiento (con métricas o ven-
tas que muestren que han pasado
la fase de validacion del modelo
de negocio).

» Flow Bootcamp (formaciones, men-
torfas individualizadas, actividades de
teambwldmg) Contenidos:
- Formaciones sobre inversion, palan-
cas de crecimiento empresarial, etc.

+ Comunicacion de alto impacto. Pre-
paracion de Pich para inversores.

+ Creacion de Deck de inversion.

+ Creacion de equipos de alto
impacto. Andlisis de perfiles a través

de herramientas de assessment.

+ Mentorfas con inversores y direc-
tivos de empresas vinculadas con
los sectores a los que se dirigen
las startups.

Al finalizar el programa presencial, y
dependiendo de la madurez del pro-
yecto (hitos conseguidos, métricas,
etc.) se definird un plan de accion
para trabajar en las areas de mejora
y preparar a las empresas para uno
de los siguientes call de inversion.

Mas de 250 proyectos de
emprendimiento recibiran
formacion y mentorizacion
en estas nuevas instalaciones
cada afio.
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Let's make it real

Promueve y financia Cofinancia Colabora
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OTRI | Oficina de Transferencia de Resultados de Investigacién
(+34) 968 278 612 - (+34) 968277968 - otri@ucam.edu

ITM | Instituto Tecnolégico de Murcia
(+34) 968 27 85 67 - itm@ucam.edu



